Duna House

Ingatlanpiaci kutatas: 10-bél 9-en
nehézségekre szamitanak

Az ingatlan- és hitelpiaci dontéseket Magyarorszagon bizonytalansag, félelem és szorongas o6vezi.
Szinte alig vannak olyanok, akik nem szamitanak nehézségekre ingatlanvasarlas vagy -eladas soran,
kalondsen az elsd lakast vasarlok kozott. Reprezentativ ingatlan- és hitelpiaci kutatasa alapjan a Duna
House EPP JOKOR! néven Uj méarkakommunikéacids platformot és orszégos kampanyt is indit, amelyek
kozéppontjaban az ingatlanvasarldk és -eladok tdmogatasa, edukacidja és felhatalmazasa all az
Otthon Start Program altal is fitott piaci kérnyezetben.

A magyarok ma is egyértelmUen tulajdonlaspartinak tekintheték: a Duna House kutatasa soran
megkérdezettek 86%-a maximalisan egyetértett azzal, hogy a sajat ingatlan biztonsagot nyujt, 74%-
uk pedig mindig is sajat lakas vasarlasaban gondolkodott. Ekdzben viszont a valaszaddk kozil 10-bal
9-en nehézségekre szamitanak ingatlanvasarlas és -eladds soran is.

A vasarldk korében az elképzelt vételaru (56%) és allapotu (42%) ingatlan megtalalasa, valamint az
alkufolyamat (37%) jelentik a legnagyobb kihivast. Az eladdék esetében pedig leginkabb az elképzelt
kinalati aron (69%) és idétavon belll (68%) torténd eladas, tovabba az eladasi folyamatot negativan
befolyasolhatd piaci trendek (61%) okoznak fejfajast.

A bizonytalansag és az almatlan éjszakakat okozé szorongasok mellett pedig nem
meglepd, hogy sokan a hozzdjuk legkozelebb allokhoz fordulnak.

~Kutatasunk szerint ingatlanligyekben az emberek csalddtagjaik és barataik véleményére
tamaszkodnak, és csak utanuk kévetkeznek az ingatlanszakérték. S6t még kapcsolddo
finanszirozasi kérdésekben is szlil6k, nagyszlildk, testvérek és egyéb rokonok ,el6zik” a
pénzligyi tandcsadét” - mondta Megyeri Daniel, a Duna House marketing- és PR
vezetdje. ,Az elmdlt 3 évben ingatlaniigyletet bonyoliték megkézelitéleg fele vette
igénybe profi ingatlan- és pénziigyi szakértd segitségét, holott ez az arany példaul az
Egyesiilt Allamokban meghaladja a 90%-ot.A csalddi konzultaciék ennyire meghatdrozé
jelenlétére alapozva fontos, hogy a véleményeket és benyomasokat kiegészitve
alakitsunk ki olyan kérnyezet, amelyben egyre nagyobb szerepet kaphatnak a felkészlilt
szakértdék. Minden élethelyzetben. Az Otthon Start Program miatt raadasul tébb tizezer
elsd lakast vasarlo jelenik meg az ingatlanpiacon, akiknek ugyancsak empatikusan, az
érzelmi terheiket is figyelembe véve kell megmutatnunk a megnyugtatd kiutat a
lakaspiaci trendek, az adminisztracio, a finanszirozas és a szabalyozasok ltvesztdibol.”

A Duna House kutatdsa szerint az elsd lakast vasarldk 56%-a szerint az ingatlanvasarlas bonyolult
folyamat (ami az egyik legmagasabb arany a vizsgalt élethelyzetek k6zott), és korikben a
legnagyobb (83%) azok aranya, akik Ugy érzik, hogy sokkal nehezebb ma hozzajutni sajat lakashoz,
mint régebben. Kozottik a teljes vizsgalati mintahoz képest azok is tdbben vannak, akik a
finanszirozasi kérdésekkel kapcsolatban is kifejezetten borulatdk (41% a 34%-hoz képest), holott
43%-uk a lakaspiaccal kapcsolatos hireket is igyekszik rendszeresen kdvetni.

,Dontési paralizis, hibazastdl és hosszu tavu elkételez6déstdl valo félelem. Megfelelési
kényszer és FOMO. Kbltézés mint Uj életszakasz kezdete. Mivel az elmult id6szakban
nalam is lakasvasarlas kortl forogtak a hétkéznapok, eztttal nemcsak szakértéként,



Duna House

hanem személyes érintettségem miatt is 6rommel csatlakoztam a Duna House
szemléletformdlé kampanyahoz. Eletiink legnagyobb vagyontargya esetében legalébb
annyira fontos a pszicholégiai és érzelmi tamogatds, mint a tandcsaddi segitség”

- mondta Fuller Bianka pszicholdgus, aki az egyuttmiikodés keretein beliil
videdsorozatot is készit a lakasvasarlas és koltozés kiillonboz6 aspektusairol.

Az ingatlan- és hitelpiacon végbemend turbulens valtozasok miatt az elsé lakast vasarlék szamara
kiléndsen nagy problémat jelent még a helyes id6zités (vagyis a megfeleld ingatlanpiaci idészak)
megtalalasa, tovabba a licitek, alkuk miatt kialakult érzelmi és idényomas is. Tartanak attél, hogy
nem a megfeleld ingatlannal kétnek ki, ezért is igénylik a megfeleld tamogatast.

,EPP JOKOR! mérkakommunikdciés platformunkkal arra szeretnénk felhivni a figyelmet,
hogy a jé szandéku csaladi és barati tandcsaradat kézepette is el kell jénnie annak a
pillanatnak, amikor mar érdemes szakértét bevonni a pénziigyi szempontbdl is legjobb
dontés meghozatalahoz. A kézeljévében sajat, €és a hozzank csatlakozd véleményvezérek
felliletein is kérbe fogjuk jarni az egész tarsadalmunkat generacidrdl generacion ativelve
érintd kérdéskért. Az ingatlan- és hitelpiacon a naprakész szakmai tudas mellett minden
eddiginél jobban felértékeldddtt az emberi kapcsolédasok ereje és jelentésége. A
pszicholdgiai aspektust ezért az orszagos haldzatunk tagjai szamara készitett értékesitdi
kiadvanyokba, tovabba az oktatasi és tovabbképzési tevékenységlinkbe is

beépitjik” - tette hozza Megyeri Daniel.

A Duna House Magyarorszag legismertebb' ingatlankozvetitéi vallalataként orszagszerte

csaknem 150 irodaval, tébb mint 1 500 f6s ingatlan- és a cégcsoporthoz tartozé Credipass szineiben
tobb mint 200 fos pénzligyi szakért6i haldzattal, Ugynevezett egykapus rendszerben segit abban,
hogy mindenki biztos lehessen a dontésében a folyamat legelejétdl a legvégéig.

A dh.hu honlapon megosztott, tébb mint 70 ezer igyfélvélemény alapjan tovabba a haldézathoz
tartozé ingatlanszakértéket 5-bél atlagosan 4,4 csillagra értékelték.A reprezentativ kutatas
eredményei és tanulsagai alapjan az elkovetkez6 1 hénap soran varhaté tovabbi
sajtoanyagok az alabbi témakat fogjak még korbejarni.

1. Az ingatlanszakért6k helye az ingatlanpiacion, vellk és az ingatlanirodakkal kapcsolatos
elvarasok

2. Hol tajékozddunk az ingatlanpiacon, honnan érkeznek a vevék?

3. Mi a legfontosabb Uj ingatlan vasarlasa esetén, avagy milyen attitlidok és preferencidk jellemzik
a kilonb6z8 élethelyzeti csoportokat?

4. Ingatlanfinanszirozasi megoldasok: a pénziigyi és ingatlantanacsadasi terilet szinergiai

[1] Forrds: A Duna House NRC-vel k6z0s reprezentativ ingatlan- és hitelpiaci marka- és
kategdriakutatasa (2025. junius-julius)

A kutatasrol

A Duna House ingatlan- és hitelpiaci marka- és kategdriakutatdsa reprezentativ nemre, korcsoportra,
végzettségre, a lakdhely telepliléstipusara és régidjara egyarant azok kérében, akik az elmult 3 évben
ingatlant vasaroltak/eladtak, illetve az elkdvetkez6 3 évben terveznek ingatlant vasarolni/eladni.

Az NRC-vel kézdsen megvaldsitott kutatds 800 fés elemszammal, 2025 jluniusdban és juliusaban
zajlott. Az adatfelvételi mdédszerek k6zétt az online kérdbives felmérést (kvantitativ) mélyinterjuk és
fékuszcsoportos beszélgetések (kvalitativ) egészitették ki.
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A vizsgalat soran a kovetkezo élethelyzeti csoportokat azonositottak be: elsé lakast vasarlok,

csaladalapitok, befektetdk, kisebb otthonba kdlt6z6k (downgrade) és nagyobb otthonba kdlt6z6k
(upgrade).
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