Deloitte Magyarorszag

Folyamatosan figyelni kell az uzleti
kapcsolatokra!

Nem elég a kapcsolatfelvételre figyelni az Uj Uzleti partnereknél, folyamatosan figyelni kell a
kapcsolat fenntartdsa alatt is. A Deloitte szakért6i 6sszegyjtotték azokat az addhatdsag altal is
figyelembe vett, latszdlag egyértelm( tényezdket, amelyeket szem el6tt kell tartani egy zleti
kapcsolat fenntartasakor.

Egyértelmlnek tlnhet, de fontos kiemelni, hogy minden egyes (izleti kapcsolatot folyamatosan
dokumentaljunk. Vagyis a beszerzések legyenek igazoltak, a megrendelések pedig a szlikséges
mértékben legyenek dokumentalva. Ez azért fontos, mert a magyar adéhatésdg minden ellendrzést a
dokumentumok vizsgéalatdval kezd meg. Rdadasul a tapasztalatok szerint igen révid, harom-6t napos
hataridét allit a cégek elé, ami jellemzden legfeljebb tizendt napra tolddhat ki. Ha pedig ennyi id6
alatt nem tudjuk bemutatni a szlikséges dokumentaciét, akkor konnyen belefuthatunk egy birsagba
az ellen6rzés akadalyoztatasa miatt. Ha a sziikséges dokumentumok folyamatosan rendelkezésre
allnak, akkor ezt a kockazatot viszonylag konnyu kiklszobdolni.

A dokumentumok karbantartasa is kiemelt fontossagu, kilén érdemes figyelni a valtozasokra az Uzleti
partnereknél. Ez azt jelenti, hogy ha példaul valtozik az lizletfél cége, azonban ugyanazok a
személyek jarnak el, akkor ennek az okait érdemes feltarni. Arra is érdemes figyelni, ha az addigi
partner a jovében nem tud vellink izleti kapcsolatban maradni, azonban ugyanolyan feltételekkel
ajanl maga helyett valakit. llyen esetben érdemes fokozottan ellendrizni az ajanlott Uzletfelet. Tovabbi
buktatot jelenthet, ha egy viszonylag kis piaci szerepl6 hirtelen nagy volumenre tud ajanlatot adni egy
termékbdl vagy a portfélidjaba nem ill6 termékeket tud nagy mennyiségben szallitani. llyenkor
szintén érdemes alaposabban utananézni a cégnek. A valtozasok utankdvetéséhez kapcsolddik az is,
hogy a kapcsolatfelvételnél hasznalt adatbazisok partneriinkkel kapcsolatos tartalmat - ilyen példaul
a cégjegyzék, NAV altal kozzétett adatbazisok - érdemes 3-6 havonta Ujra ellenérizni. Az ellen6rzés
eredményét pedig érdemes annak idépontjara visszakdvethetéen rogziteni.

Fontos az is, hogy jé Uizleti kapcsolat esetén is naprakészek maradjunk a piaccal kapcsolatban.
Példaul terméke és piaca valogatja azt is, hogy jellemzden milyen mértékliek a selejtes termékek. Ha
ez sokkal alacsonyabb az lizletfeleink esetében, illetve nem érkezik egyaltalan panasz a termékekkel
kapcsolatban, érdemes utéana jarni az okoknak.

Alkalmazhatunk védelmi vonalakat a szerz6dések megkotése, illetve mddositasa soran. llyen eszkoz
példaul, hogy kikotjik a szerzédésben, hogy az lzleti partneriink koteles bemutatni nekiink a
kapcsolat fennalldsa alatt az adébevallasait. Amennyiben ilyen vagy ehhez hasonl6 kikétést foglaltunk
a szerz6désbe, fontos, hogy éljink is ezekkel az eszkozokkel. Egy addellendrzés soran ugyanis
rosszabbul néz ki az, hogy tettlink egy ilyen kikotést, de mégsem alkalmaztuk.

"Osszefoglalva tehét j6zan ésszel kell kdvetni az lzleti partner magatartasat a kapcsolat
fennéllasa alatt is. Erdemes a témat részletesebben ismertetd képzést is szervezni az
érintett terlileteken dolgozé munkatarsaknak, hogy ismerjék fel azokat az addkijatsz6
magatartasra utald gyanus jeleket, amikor tovabbi tudakozdédasra van sziikség." - mondta
el dr. Balazsi Akos, a Deloitte Legal addperes csoportjanak tigyvédje.

Dr. Baldzsi Akos ebben a videdban foglalja dssze a fent emlitetteket.



https://youtu.be/2_ReCnVtz4I
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